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mb menys recursos pú-
blics i més necessitats
socials, el tercer sector
no viu el seu millor mo-
ment. Per donar res-

posta a aquesta situació, la Taula
del Tercer Sector de Catalunya va
anunciar ahir, durant la jornada Fi-
nan’3, enfortir les capacitats del
tercer sector social, la creació d’un
fons econòmic que faciliti a les enti-
tats l’accés a finançament. A més, la
presidenta de la Taula del Tercer
Sector, Àngels Guiteras, també va
anunciar la instauració d’un servei
d’acompanyament financer que
“assessorarà les entitats sobre què
cal fer per obtenir recursos, els in-
formarà sobre quines són les moda-
litats més adequades i facilitarà ga-
ranties a les entitats solvents que
tinguin problemes de finança-
ment”. Un cop s’assoleixi aquest
primer pas, es demanarà la col·labo-
ració d’entitats públiques i priva-
des, com ara l’Institut Català de Fi-
nances, Barcelona Activa, la Dipu-
tació de Barcelona, La Caixa i enti-
tats financeres de banca ètica.

Fórmules de finançament
Davant d’aquest marc, en què els in-
gressos públics i l’oferta tradicional
de productes bancaris minva, aga-
fen força noves alternatives de fi-
nançament que se sustenten amb el
suport de la societat. “Els títols par-
ticipatius són una alternativa facti-
ble per buscar finançament”, va as-
segurar el representant de la Con-

A

300 
persones van par-
ticipar ahir en la jor-
nada del tercer sec-
tor social, Finan’3,
dedicada a conèixer
les diverses solu-
cions que poden ex-
perimentar les enti-
tats socials per mi-
nimitzar els proble-
mes de finança-
ment.
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sultoria & Marketing Social, Miquel
Rodríguez. L’experiència que de-
mostra l’èxit d’aquest tipus de fi-
nançament és el Golden Lane Hou-
sing, que va aconseguir recaptar
deu milions de pounds amb un in-
terès anual del quatre per cent. “En
els títols participatius una mateixa
persona només pot comprar-ne dos
–en el cas del Golden Lane van ser
250 pounds per títol–, ja que
d’aquesta manera es redueix molt
la inversió i la persona està més dis-
posada a donar els diners”, va expli-
car Rodríguez. Per tal que aquest

sistema funcioni, s’ha de recórrer al
mercat de proximitat: socis, amics,
familiars, proveïdors, etc. “Els avan-
tatges que ofereix són que l’import
que ha de fer el comprador és reduït
i que hi ha l’opció que amb els inte-
ressos es faci un donatiu a l’entitat,
i d’aquesta manera el comprador
pot desgravar-lo.”

A Catalunya, ja hi ha tres projec-
tes que s’han finançat mitjançant
els títols participatius: la Cooperati-
va Olivera, que va aconseguir
400.000 euros en dues setmanes, la
Fundació Desenvolupament Comu-

nitari i la Fundació Casal Amic de
Tarragona.

Aquesta, però, no és l’única via
possible que tantegen les entitats
socials. Una de les altres formes de
finançament és la del Grup d’Estal-
vi Solidari Territorial (GEST). “La
idea és crear estructures molt lleu-
geres –poc temps i cost baix– que fi-
nancin projectes empresarials de
propietat col·lectiva”, va dir l’agent
territorial del Projecte FesGEST
Catalunya, Víctor Galmés. Així
doncs, l’objectiu és captar estalvis a
nivell local –municipis, districtes,
barris– per tal de generar una ocu-
pació estable i desenvolupar l’eco-
nomia local.

Pel quer fa al sistema de micro-
donacions, existeixen diverses fór-
mules. “Hi ha el crowdfunding –fi-
nançament col·lectiu–, el P2P –per-
sona a persona– i les microdona-
cions”, va comentar el consultor
TIC per a organitzacions no lucrati-
ves, Jaume Albaigès. El crowdfun-
ding permet finançar projectes con-
crets en un termini breu “d’un mes
a quaranta dies”. La plataforma que
n’aplega més és Verkami, en què
“un 75% dels projectes tenen èxit”.
El sistema P2P consisteix a aconse-
guir recursos a través d’una base so-
cial convençuda. L’exemple més co-
negut és Migranodearena.org. I, fi-
nalment, hi ha les microdonacions.
“Estan inspirades amb l’SMS. La
gent fa aportacions molt baixes, pe-
rò són recurrents i nombroses”,
sentència Albaigès. Alternatives di-
verses, però, que persegueixen el
mateix: dotar de finançament les
entitats. ■

La Taula del Tercer Sector va fer ahir una jornada dedicada al finançament de les entitats ■ ORIOL DURAN

Els serveis socials que
s’ofereixen a Catalunya
són d’un nivell “mitjà i
baix”, segons un informe
de l’Associació de Direc-
tors i Gerents de Serveis
Socials presentat ahir.

L’estudi mesura el desen-
volupament dels serveis
socials en les disset comu-
nitats autònomes de l’Es-
tat, segons la rellevància
econòmica, la cobertura a
la ciutadania i els drets i la
decisió política.

La puntuació mitjana
que obté el desenvolupa-

ment dels serveis socials
en el conjunt dels territo-
ris és de 4,92 punts sobre
deu, la qual cosa, segons
aquesta associació, confir-
ma el “feble” desenvolupa-
ment en aquesta àrea, que
deixa “milers” de persones
en el “precipici” de l’exclu-
sió social.

En l’informe s’assegura
que la despesa en aquesta
àrea s’ha reduït en gairebé
500 milions d’euros
anuals entre els anys 2009
i 2012, amb set milions
d’usuaris a l’Estat, cosa
que pot provocar “la falli-
da” de la cohesió social del
país. L’únic territori amb
un nivell de desenvolupa-
ment “alt” és Navarra, se-
guida del País Basc i la Rio-
ja, amb un nivell “mitjà”.
En l’esglaó “mitjà i baix”,
hi ha Catalunya, i el País
Valencià està en un nivell
“irrellevant”. ■

Els serveis socials,
de nivell “mitjà i baix”
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Els serveis socials que s’ofereixen a Catalunya no surten
gaire ben parats en l’informe ■ ALBERT SALAMÉ




