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Com neix Finan3 SCCL 



 



Finan3 és una cooperativa de serveis sense ànim de lucre, 

impulsada l'any 2014 per la Taula d’entitats del Tercer 
Sector i les federacions que en formen part.  

Presentació 

Objectiu/Missió 
Enfortir les capacitats econòmiques i financeres del Tercer 

Sector Social, fent-lo més sòlid per acomplir de manera més 

eficient i humana el seu objectiu social. 



Contribuir a millorar les 

capacitats financeres, la 

competitivitat i la innovació 

Facilitar l'accés al finançament 

de les entitats socials 

SERVEIS I PROGRAMES INSTRUMENTS FINANCERS 

Mobilitzar   
Banca + 

Inversors 

Rondes de 
Finançament 

Finan3  

Fons Solidari 
del Tercer 

Sector 

Entitats 
Públiques 
Inversors Privats 

Societat de 
Garantia 

Recíproca (SGR) 

Garanties  i Avals 

Compra Habitatge 
Social 

Accés al Crèdit 
20% Inversió 80% 

Tresoreria 

Competitivitat  
Innovació 

Coneixement 

RSC 
Voluntariat 

financer  

̵ Atenció 
especialitzada 

̵ Programes i 
Cursos 

̵ Seminaris 
̵ Taules Rodones 
̵ Xarxes 
̵ Equips de treball 
̵ Intercooperació 

Millora  
capacitats 

econòmiques 
i financeres Circulant 

Inversions  
Millora d’actius 
Reestructuració 
deute 
Nous productes 
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Entitats sòcies de Finan3 



 



 



Emprenedoria i startups socials,  
un creixement exponencial 



 



 



Primera Ronda de finançament 

Milers  
ING. 

TOTALS 

DESP. 

TOTAL 

RESULTAT 

ANY 

ACTIU i 

PASSIU 
CAPITAL 

DESPESA 

SALARIAL 

IMPORT 

PRÉSTEC 
DESTÍ 

e 6.543,3 6.442,9 100,4 2.077,4 867,9 4.372,5 25,0 I 

i 2.360,1 2.298,5 61,5 3.296,3 1.559,8 1.523,2 40,0 C 

g 1.342,5 1.318,8 23,7 787,6 56,3 1.059,0 45,0 C 

f 1.278,3 1.250,6 27,8 369,6 1,8 1.004,9 30,0 C 

h 831,9 822,7 9,2 211,0 0,3 605,3 60,0 C 

a 692,7 673,1 19,6 236,7 97,5 551,1 16,0 C 

c 498,3 479,3 19,0 96,5 25,4 345,6 60,0 C 

b 77,5 79,9 -2,5 45,2 40,6 30,3 35,0 C 

d 27,3 28,4 -1,1 11,6 6,1 12,7 15,0 I 

326,0 



Ronda de finançament 

• Inversió 12% 

• Circulant 88% 

Per què es presenten pocs projectes per inversió? 

Quina es la capacita d’innovació del sector? 



Inversió filantròpica 
Filantropia de risc 

• Concepte anglosaxó 

• Inversors en projectes socials/impacte 

• Poden ser donacions 

• Poden ser inversions o préstecs (retorn) 

• Retorn mixte ($  + social) 



 



PRINCIPALS CONCLUSIONS 

1. La inversió filantròpica al país es troba en un 
estadi molt inicial, heterogeni i amb una falta 
gairebé generalitzada de regulació. 

 



PRINCIPALS CONCLUSIONS 

2.  Requeriria un major protagonisme en 
l'economia de les empreses socials. 



PRINCIPALS CONCLUSIONS 

3. La renúncia total o parcial a obtenir rendibilitat 
financera pel finançament de projectes socials pot 
no tenir un efecte negatiu de cara als potencials 
"inversors“. L’entorn definit: 

             Tipus d'interès baixos,  

             desconfiança en el mercat financer formal,  

Caldria compensar-los amb un retorn social més gran.  



PRINCIPALS CONCLUSIONS 

4. Inicialment cal dirigir-se a un sector 
d'inversors sensibilitzats (activistes) 



 





Existeix un ecosistema  
d’inversors socials 

Existeixen entitats  
amb necessitats de finançament 



Els inversors no detecten un 
mercat potencial en les entitats i 

empreses socials? 



Les entitats socials tenen projectes 
que puguin atreure inversors? 

 
Que han de fer les entitats i 
empreses socials per a ser 

atractives per als finançadors?  
Per a ser vistes com a sòcies on fer 

inversions? 



Com acostar les necessitats 
financeres de les entitats i 

empreses socials als inversors o 
inversors filantròpics ? 



Podem crear un espai de treball amb 
inversors socials, per concretar un 
model de finançament, basat en la 
inversió filantròpica amb retorn? 




